** FREDRIKSONS

Forséaljningsingenjor till Conveyor Solutions — egna produkter till Fredriksons
Verkstads AB

Vill du vara med och bidra i en tillverkningsindustri som satsar? Vara kunder ar
varldsledande inom forpackningsindustrin.

Ar du en teknikintresserad person med stort entreprendrstank och gillar att géra bra
affarer? Vill du vara med och ta nésta steg i en smart conveyor l6sning?

Ar du framattankande och tycker om att folja med i den senaste tekniken? Ar du dven en
driven, affarsintriktad entreprendr som skapar goda relationer och vill arbeta i en roll dér din
goda samarbetsformaga driv och problemlésningsformaga kommer val till pass? Da kan det
har vara nagot for dig! Du kommer ha goda forutséttningar att paverka och komma med nya
idéer, da du blir en viktig del av teamet framat i ett foretag med familjarstamning.

Om tjansten

Ett viktigt fokus kommer att vara att arbeta aktivt med marknadsforing och forséljning av
Conveyor Solutions. | din roll som key account manager for vara egna produkter kommer du
ha ansvar for 1 projektsaljare. Du kommer jobba med hela affarsprocessen, fran forsta
kundkontakt till dess att affaren ar i mal dar du leder vl definierade kundprojekt med bade
befintliga och nya kunder inom framst livsmedelsindustrin. Ditt fokus kommer inledningsvis
vara att utveckla nya affars- och kundsegment. Du agerar i forsta hand pa den nordiska
marknaden och i andra hand den Europeiska. Tjanstens placering ar Vadstena med 40
resdagar per ar beroende pa projekt.

Du kommer att rapportera till VD och vid behov dven samarbeta med andra bolag inom
XANO-koncernen.

Kvalifikationer

Som person &r du affarsinriktad och relationsskapande med hog malsattning for din egen och
foretagets utveckling. Du trivs med sjélvstandigt arbete och drivs av att komma till avslut i
komplexa saljprocesser. Ditt arbetssatt praglas av engagemang och struktur for att nd hogt
uppsatta mal och du har god formaga att anpassa dig till olika affarsmassiga och kulturella
sammanhang. For att lyckas i rollen ar det viktigt att du &ar prestigelds, 16sningsfokuserad och
uthallig med en positiv attityd. Vi tror att du bor inom rimligt pendlingsavstand till Vadstena
och har en livssituation som tillater resande. Stor vikt laggs vid dina personliga egenskaper.
Din utbildningsbakgrund ar teknisk och kommersiell dér det & meriterande om du har en
eftergymnasial ingenjorsutbildning. Du har flera ars erfarenhet av framgangsrik teknisk
forsaljning till industrin och trivs i internationella miljoer. I den har rollen &r det viktigt att du
beharskar svenska och engelska val i saval tal som skrift.

Tjansten avser en tillsvidareanstallning pa heltid. Placeringsort Vadstena.
Urval sker l16pande.

Ansokan skickas till: personal@fredriksons.se mark ansokan med KAM CS. Vid fragor
rorande rekryteringen och tjansten kontakta Malin Fyhr 0143 — 296 34.
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